
Boxe (Compétition)
-> Travail sur soi, le surpassement, rigueur

2022 - 2025 : BUT Techniques de commercialisation à l'IUT de
Tours

2022 : Baccalauréat STMG mention "Bien", spécialité
Marketing

Tours

07 69 10 03 71

grochadrian3@gmail.com

Anglais : B1
Polonais : Bilingue 

7 ans de foot (capitaine)
-> Travail d'équipe, gestion d'équipe, gestion
du stress

Musculation
-> Rigueur, régularité, organisation

2018 : Séjour en Angleterre ( 1 semaine )
2016 : Séjour en Allemagne ( 1 semaine )
-> Adaptation, autonomie

Pologne
Allemagne
Angleterre

2022: Permis de conduire + voiture
personnelle

2018: Stage  
Agence Immobilière - EPI IMMO - Chinon - Indre et Loire
Mission :  Rechercher des biens immobilier à vendre, conseiller les clients, faire
des visites, collecter les critère des clients
-> Conseiller, Rechercher, Communiquer

2019 - 2022 : Job d'été - Paysagiste 
 Employeur privé - Château Des Roches -Jaunay Marigny - Vienne
Missions : Entretenir le domaine, entretenir les véhicules, apporter le soutien aux
autres employées, 
-> Adaptation, Organisation, Polyvalence, Travail physique, Responsabilité,
Autonomie

Compétences Informatiques
-Canva
-Pack Office
-Réseaux Sociaux (Gérer les
réseaux sociaux)
-PIX

2022 : "Entraîneur" de Boxe volontaire
Mission: Préparation des entraînements "privés" pour mon entourage afin de leur
faire découvrir le sport ou les accompagner dans leurs entraînements
->Organisation, Rigueur, Adaptation

Français : Langue Maternelle

Passionné de l'automobile 

https://www.linkedin.com/in/adrian-grochocki-136645254

2023: Marchand Automobile - Stage 
AUTOCLEM - Chinon - Indre et Loire
Mission :  Accueil des clients, prise d'informations, Recherche de véhicules et
conseiller le client, Communiquer des informations via les réseaux et/ou flyers,
Prise d'appels, Création de dossier client, Accompagnement des clients dans
l'achat, Préparation des véhicules pour la vente, Création de vidéo publicitaire
(interne)
-> Conseiller, Rechercher, Communiquer, Préparer, Imaginer, Ecouter, Adapter

2023: Conseiller Automobile - Alternance 
MG Automobiles - Chambray-lès-Tours - Indre et Loire
Mission :  Prospection téléphonique pour proposer le dépôt vente. Accueillir les
clients et les accompagner dans leur projet d’achat. Relancer les clients pour
proposer les nouvelles offres. Prendre des rendez-vous pour le dépôt vente.
Manager le parc automobile. 
-> Conseiller, Prospecter, Ecouter, S’adapter, Rechercher, Vendre


