FONTENEAU Régis

7 rue des 2 Croix
37230 Fondettes
06.70.95.31.97
regis41100@hotmail.fr
52 ans, permis B
PACS 2 enfants

Directeur des Ventes - Chef des Ventes

| COMPETENCES

Mise en application de la politique commerciale

Management de 9 commerciaux (Multi marques, exclusifs et agents commerciaux) sur le Nord-Ouest de la
France.

Accompagnement, formation, recrutement, montée en compétence commerciale et organisationnelle.

Suivi de grands comptes PRO et GP basés Nord-Ouest mais de dimension nationale.
FOUSSIER, LEGALLAIS, SETIN, GAMM VERT, EUREDEN, POINT P, TANGUY MTX, QUEGUINER MTX

Construction et suivi budget.
Prévision, Rapports et analyses.

Organisation réguliére réunions, challenges, téléventes.
Participation au siége de missions de développement (intégration récente sales force, nouveaux produits...)

Remontée d’informations aux différents services
Informations concurrence, tarifaire, nouveaux produits, améliorations diverses.

Rattaché au Directeur commercial et KAM GP& PRO

| EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

2018- Directeur des Ventes Nord-Ouest Groupe WERNER (Centaure Duarib Haemmerlin)
2014-2018 Commercial B2B GP, Pro Groupe WERNER (Centaure Duarib Haemmerlin)
2013-2014 Commercial B2B GP, PRO Groupe OCEDIS (Chimie traitement des eaux piscine et spa)
2010-2013 Chef d’entreprise SARL Piscines et Spas (4 salariés) sur Tours CA Annuel 490K€
2001-2010 Commercial B2B GP, PRO Groupe ARCH SOLENIS HTH produits piscine

1994-2001 Contrdleur aérien Militaire Tours Armée de I'Air

1991-1993 Officier Pilote de chasse Armée de I'Air 350 Heures de vol, TB30 et Alpha JET.

| FORMATION

2001-2002 ESCEM Tours et Poitiers

1991-1993 Formation Officier, brevets pilotage avion militaires et civils, diplémes anglais
1993-1994 DUT Tech de CO Marne La Vallée Alternance AXA

1988 Baccalauréat série B (Mention AB).

Langues Anglais pratique

Informatique  Maitrise pack Office, Sales Force

| INTERETS

Voyages, marche, natation, moto de collection et de voyage.



