
LANGUES

Turque

Anglais

Français Native

Très bon

Native

+33 07 87 51 65 95

13 Rue Jean macé, 
69190 Saint-Fons

EXPERTISE

CONTACT

EXPÉRIENCES PROFESSIONELLES

ÉDUCATION

oguzhan.cinar@outlook.fr

PackOffice
Photoshop
Wix

HUMAINES

Esprit d'équipe
Sociable
Autonome
Curieux
Rigueur
Adaptabilité
Organisation

2019 - 2022
ESID
Bachelor Commerce International

2015 - 2019
Lycée Raynouard
Bac ES Spécialité Economie 

Import-Export, Réglementation européenne et international,
Prospection, Comptabilité, Veille commerciale, Droit du travail, 
Gestion en entreprise

Permis B, véhiculé

CENTRES D'INTERÊT

SAS MOI import-export vin Janvier 2022-Août 2022
Création d’entreprise,  contrats
Import-Export (import de vin espagnoles, export de vin vers la Turquie, le Kazakhstan,
et l’Azerbaïdjan, Danemark)
Gestion comptabilité , calculs des coûts, calculs des prix de vente.
Responsable prospection (mise en contact des clients potentiel, prospection de
nouveaux fournisseurs)
Webdesigner (création site web de l’entreprise)
Responsable transport (responsable des transports depuis l’Espagne et vers les
clients)
Ressources Humaines (responsable des recrutements et des besoin humains de
l’entreprise)

Aviation
Automobile
Économie  
Médecine
Voyage 
La découverte 
Sport
Histoire

OGUZHAN CINAR

Juin-Août 2016-2017Employé polyvalent Relais des mousquetaire
Rayonniste, mise en rayon (facing, orientation de la clientèle)
Aide comptabilité (calculs marges, bénéfices, synthèse des résultats) 
Responsable des commandes

Juin-Août 2018Assistant Manager Relais des mousquetaires
Responsable de la comptabilité (calculs marges, bénéfices, synthèse des résultats)
Gestion des plannings
Réception des commandes (contrôle produits, rapports en cas de non-conformité ou
de manque)

Juin-Juillet 2020Stage en import-export chez Grossiste Banaprim
Responsable importation et exportation (importation EUR.1 Espagne, Italie,
exportation vers l’Italie)
Comptabilité (calculs marges, bénéfices, synthèse des résultats, contacter des clients
ayant des impayés)
Gestion Clients (prospection, retour des clients, fidélisation clientèle)

Décembre-Janvier 2021Stage en prospection chez EuroInter food
Liaison entre l'équipe siège et l'équipe terrain (retours clients, retours commerciaux)
Importations de produits en France (importation avec l’AT.R et l’EUR.1 depuis la
Turquie, choix du moyen de transport)
Responsable des démarches administratives et opérationnelles (contact transitaire,
documents import)
Développement de nouvelles stratégies commerciales 
Prospection (recherche de nouveaux client) 
Développement de la stratégie de pénétration du système U (recherche des produits
pouvant aider a rentrer dans le Système U)
Relation directe avec les grossistes en Turquie (négociation, contrats fournisseurs)

Manager chez le Relais des mousquetaires
Responsable achat, logistique, transport et livraison des marchandises
Gestion fournisseurs (négociation, lecture des contrats, prospection de nouveaux
fournisseurs)
Comptabilité (calcul marge, bénéfice, synthèse des résultats)
Gestion des plannings
Gestion administratives

Réceptionniste à l'Auberge du lac
Responsable accueil (accueil, information)
Gestion des réservations

Janvier 2022-Aujourd'hui

Juin-Août 2019

APPRENTI SUPPLY CHAIN 

MSc Achat et supply chain management
Business english, Informatique de gestion, Gestion budgétaire
et tableau de bord, Outils et méthodes professionnelles,
Stratégie d’entreprise et business plan, Négociation,
Digitalisation des achats et de la supply chain, Geopolitics and
business law, Gestion des prestataires et fournisseur
logistiques, International accounting and financial techniques, 
Supply chain management logistics, Management de projets
logistiques et internationaux, Lean manufacturing et gestion
de flux de production  

2024-2026
INSEEC 


