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Key Account Manager
ROBIN ALALINARDE
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FORMATIONS

EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLESATOUTS

INTÉRÊTS

LANGUES

2015 | BACCALAURÉAT ECONOMIQUE ET SOCIAL, LYCÉE FOURCADE, 
GARDANNE (13)
Mention Bien

2018 | BACHELOR, KEDGE BUSINESS SCHOOL, LUMINY (13)
Gestion de projet, Entreprise et Leadership, finance

2020 | PROGRAMME GRANDE ECOLE (GRADE MASTER), MONTPELLIER
BUSINESS SCHOOL, MONTPELLIER (34)
Spécialisation vente & négociation commerciale 

CONSEILLER COMMERCIAL – PLANIFICATEUR (ALTERNANCE)
Juin 2017 – Août 2020 | Trelleborg Wheel Systems
· Gestion d’un portefeuille clients 
· Chiffrage de solutions techniques et édition de offres commerciales 
· Saisie des commandes 
· Suivi de réalisation 
· Gestion opérationnelle du secteur Sud-Ouest & management de 

deux techniciens itinérants Anglais TOEIC 855

Certificat Voltaire 
Orthographe Professionnel

Commerce
E-Commerce

Vente 
Négociation 

Finance 
Comptabilité
Supply Chain 

Voyages 
Ski & Montagne 

Sport 
Automobile

Gastronomie 

PROFIL & OBJECTIFS 
J’accompagne quotidiennement mes partenaires industriels dans la
réalisation de leurs projets. J'ai appris à m'adapter à chaque
demande afin de proposer une offre technique et commerciale
personnalisée.
Je désire élargir mes horizons et développer mes compétences.
Ambitieux et tenace, j’ai de grands atouts pour pratiquer ce métier.
Je suis motivé, sérieux et souriant.

RESPONSABLE COMMERCIAL SUD-EST FRANCE
Septembre 2020 – Juin 2021| System Med 
· Campagne de prospection de 400 rendez-vous par an
· Pilote et commercialise l’offre équipement de la société
· Fidélisation de la clientèle par la qualité de service et un suivi 

continu 
· Mise en place et suivi d’essai de solutions  

KEY ACCOUNT MANAGER OEM
Depuis Juin 2021 | Yokohama-TWS (Trelleborg Wheel Systems)

· Identifier les marchés et cibles à prospecter 
· Présenter les offres et services de l’entreprise
· Assurer les négociations commerciales (révisions de prix et 

contrats cadres) 
· Suivi des comptes OEM et pilotage de la marge
· Coordonner les services pour répondre aux consultations


