Ronald Molapi TCHABAT 


Education

International Master of Business Administration	      	Juil. 2023
A emlyon business school. 

Ingénieur Industriel  	     	Juin 2012
 A Institut UCAC-ICAM. 
· Président - fondateur of IT club.
· Président - club vélo.
Qualités – Savoir faire
Esprit d ’équipe – Négociation - Stratégie  Adaptabilité -  gestion du temps – gestion des priorités -  Communication - MS office Tableau – Canvas - Hubspot - Salesforce
Linguistique
Français: Natif       Anglais: Avancé
Certificats
· GMAT by GMAC: 630	      
· Design thinking 		      
· IELTS Academic: C1		      
Initiatives communautaires
Donneur de sang     	        
Cameroun et Congo 

Educateur		         
Cameroun et Congo 
· Jusqu’à 18 enfants du secondaire suivis 
Centres d’intérêt
Films – Vélo – Sport nautiques – Voyage
   Football - Billard
Contacts
Tel : (+33) 7 80 81 69 80
Mail : molapi2000@gmail.com
LinkedIn : Ronald TCHABAT
Ville : Lyon
   



 International Master of Business Administration
    Permis de travail – Permis de Conduire
Profil
Diplômé MBA hautement motivé, avec un background d’ingénieur et plus de 5 ans d'expériences professionnelles. J'ai travaillé dans un large éventail d'industries et acquis des compétences solides pour créer et gérer efficacement une entreprise familiale. L’analyse du marché a permis d’élaborer une stratégie de vente qui a conduit à un bénéfice net de 10% dès la 2ième année de vie. Doté d’expériences B2C et B2B, désire se développer et apprendre dans un rôle à fort potentiel relationnel.
 Expériences Professionnelles
Entrepreneur Agricole 		       Nov. 2019 - Août. 2022
Coopérative Agricole	            
· Mettre une exploitation de 30 ha - budget de 30 000 euros réalisation d'une marge bénéficiaire de 10% la deuxième année.
· Lancer en 2021 une phase de test de l’unique ferme de production de pastèques sans pépins au Cameroun – objectif atteint à 75%. 
· Réaliser une étude de marché cible : recrutement et conversion de plus de 20 clients.

Service Delivering Specialist       	        Sept. 2014 - Juil. 2019
Halliburton Energy Services  			              Cameroun        
· Personnaliser suivant les exigences client le service Fracturing.
· Diriger une série de projets métiers complexes dans un contexte international avec des équipes allant jusqu'à 13 membres.
· Veiller à la qualité des prestations fournies à nos principaux clients, conformément à la stratégie de l'entreprise.
· Planifier et organiser les réunions mensuelles avec les clients, suivies de rapports d'activités.
· Réduire les plaintes des clients de 13 % entre 2015 et 2017 - Awards du meilleur employé en 2016 et 2017.

Account Manager – Product Owner	       Sept. 2013 - Sept. 2014
Momo Services SARL  				   Cameroun
· Diriger le département Industries Services et gérer ses 04 principaux clients représentant 45% du chiffre d'affaires. 
· Gérer une équipe de 04 Technico-commerciaux - les prévisions de 10%. 
· Contribuer à la formulation de la stratégie de vente et de marketing.
· Conclure des accords d'une valeur légèrement supérieure à 450 000 euros à mon départ.

Assistant Manager Production	          Juil. 2012 - Août. 2013
Justawe Bois SARL    			 		 Cameroun
· Diriger 65+ employés, dont 5 ingénieurs issus de diverses compétences. 
· Optimiser le process de production - réduction sur 5 mois de 15% des coûts de main-d'œuvre pour la même productivité et qualité.
· Mettre en place le département HSE (Hygiène, Sécurité et Environnement) ainsi que le prix HSE Champion.
