
Compétences

Stratégie  
Définir et mettre en place une stratégie.

Management
Animer, fédérer et motiver une équipe;
Diriger le service;
Manager des projets à moyen, court et long terme;
Animer les réunions;
Recruter, former et accompagner de nouveaux
collaborateurs;
Négocier les contrats complexes.

Gestion
Recueillir et analyser les nouveaux besoins;
Proposer et garantir les meilleurs prix du marché;
Établir, suivre et contrôler les budgets;
Analyser les résultats;
Proposer des plans d’amélioration;
Assurer les reportings d’activité.

Métier
Assurer une veille économique et technologique sur
les différents métiers de l'entreprise;
Gestion opérationnelle (conduite de projets);
Transversalité clients internes /externes;
Établir et suivre les KPI;
Mise en place des procédures, méthodologies et
outils permettant d'améliorer la performance
globale.

Béatrice LAMOUR
Experte en achats avec une expérience diversifiée dans
de multiples secteurs d'activité, polyvalente et en
quête de nouveaux défis, je suis également une
gestionnaire confirmée et une manager reconnue.

Expérience professionnelle

Responsable Achats FM et Multitechniques
EQUANS NANTES / Depuis avril 2023

Optimisation de la dépense par portefeuille et par contrat
cadre (de l'appel d'offre à la contractualisation avec mise en
place de la BFA)
Analyse des besoins en agence avec mise en place de
nouveaux contrats cadres locaux
Accompagnement des équipes en agences, négociations
commerciales et mise en place de grilles tarifaires

Responsable Achats Indirects
ENGIE AXIMA Nantes / De 2019 à 2023

Management d'une équipe de 17 personnes réparties sur 3
sites
Suivi de la performance de l'ensemble des contrats avec
mise en place de KPI
Garantie du bon fonctionnement et des relations internes
clients (100 agences)
Chargée de mission sur l’amélioration du niveau de
performance avec les services extérieurs
Assurer le bon fonctionnement du plateau achats (40
personnes), animer, fédérer l’équipe
Établir et suivre les budgets de fonctionnement et de
performance du service
Gérer en mode « crise » la mise en place du confinement de
l’équipe globale (40 personnes)

Category Manager Achats Indirects
ENGIE GBS Paris LA DEFENSE / De 2018 à 2019

Responsable Achats Indirects
ENGIE AXIMA Nantes / De 2017 à 2018

Diplômes

Master 2 - GEA option Management des Entreprises
IAE Nantes / De 2014 à 2015
Option Gestion et Management des organisations

Master 1 - Droit, Economie, Gestion option Management
IAE Nantes / De 2013 à 2014
Option Management

beatrice.lamour14@gmail.com

9, route de l’Abbaye
44760 Les Moutiers-en-Retz



07 71 84 95 34
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Informatique et langues

COUPA Formatrice utilisateurs en 2024

HYPERLEX

PACK OFFICE Maîtrise avancée

POWER BI

SAP

ANGLAIS : B2 (niveau avancé)

Centres d'intérêt

Activités manuelles  Confection de bijoux, couture
et tricot

Lecture  Polars et romans noirs

Projectionniste bénévole au cinéma de Pornic

Randonnée

Expérience professionnelle

Responsable Achats Assistances Escales France et Europe
AIR FRANCE - HOP ! Nantes / De 2007 à 2014

Réalisation de la stratégie achats avec réduction des coûts
annuels de 5 à 50 % : analyser, rationaliser et optimiser
l’ensemble des contrats fournisseurs et sous-traitants
Gestion de l’assistance aéroportuaire des escales
commerciales en France et en Europe
Mise en place et suivi de management transversal avec les
autres filiales du groupe
Délégation Direction Générale et interface commerciale
avec les directions aéroportuaires (CCI/GIE/groupes privés)

Responsable Achats Indirects
REGIONAL Clermont-Fd / De 2003 à 2007
Proposition/création et mise en place du service achats :

Mise en place des contrats cadres multisites (19) avec
réduction des coûts jusqu'à 40 %
Partage des familles achats en 4 pôles distincts
Création de la cartographie par famille et par volume pour
agir immédiatement sur les portefeuilles les plus importants
Management d'équipe

Acheteur Pièces Aéronautiques tout avion (MRO)
REGIONAL Clermont-Fd / De 2001 à 2003

Gestion du portefeuille des fournisseurs internationaux
(Europe, USA, Brésil...)
Globalisation des achats pièces tout avion et mise en place
des contrats cadres sur l'international
Création du reporting fournisseurs et audit fournisseurs

Acheteur Matières Premières
CARTOLUX 63300, Thiers / De 1999 à 2001

Assistante Commerciale
CATHONNET 63300, Thiers / De 1997 à 1999

Approvisionneur puis Acheteur en pièces éléctroniques
AEL ELECTRONIQUE Saint-Just-en-Chevalet / De 1995 à 1997

Assistante RH - Siège Social
RHONE MERIEUX Lyon / De 1992 à 1995


