
    
 

 
             DORCAS OKANI 
 

CHARGÉE D’AFFAIRES 
 

 
             
 
 

FORMATIONS & DIPLOMES 
 
2023-2025 : Master Management de projet et ingénierie commerciale - Inseec  

• Project Management 
• Innovation et conduite du changement 
• Management de la force de vente 
• Gestion d’appel d’offres 
 

2022-2023 : Bachelor Marketing – PPA Business School  
• Marketing strategies 
• Étude de Marché 
• Management l’entreprise 
• Marketing Operational 
 

2018-2021 : BTS Commerce International – Lycée Jean Lurçat Les Gobelins 
Paris 13 

• Prospection commerciale 
• Gestion de la chaine logistique 
• Études et veille commerciale internationale  
• Analyse des marchés étrangers 

CONTACT 
 
06.51.21.95.90 
 
Okani.dorcas@gmail.com 
 
94550 Chevilly Larue 
 
Permis B 
 

EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLES 
 
2022-2025 : Technico Commerciale Apprentie (Assistante Pièces de 
rechange) – KUKA Automatisme & Robotique 
 

• Développement et promotion de la marketplace my.KUKA auprès des 
clients, entrainant une augmentation notable des commandes 
enregistrées (180 % de commandes sur 2024). 

• Formation et accompagnement des clients sur l’utilisation de la 
plateforme my.KUKA 

• Pilotage de projet / Réalisation d’appel d’offres & chiffrage via SAP et 
Salesforce (étude du besoin établissement des devis, enregistrement et 
suivi des commandes , approvisionnement , suivi de la logistique, 
facturation) 

 
2021-2023 : Équipière polyvalente – Hema Montparnasse 

• Accueil & service client 
• Réception  et déballage des marchandises 
• Étiquetage et conformité des produits  
• Encaissement des achats  

 
Janvier - Février 2021 : Stage Import/Export – TASS Orly 

• Gestion de la logistique internationale pour les flux d’Import /Export  
• Rédaction et gestion de documents douaniers 

 
Mai – Juillet 2019 : Stage de prospection – Low Cost Bike Rental , Valence 
Espagne 

• Mise à jour et suivi des contenus sur Instagram 
• Prospection commerciale et élaboration de partenariats via des 

campagnes e-mailing 
 

COMPETENCES & OUTILS  
 
Compétences professionnelles : 
 

• Prospection  
• Gestion de projets 
• Analyse de marché 

 
Logiciels :  
 

• SAP 
• Salesforce, 
• Microsoft Office 
• Canva 

 
Langue :  
 

• Anglais B1  
 

Centres d’intérêt : 
 

• Design et modélisation 3D 
(Sweet Home 3D). 

• Veille informationnelle sur les 
tendances digitales et 
technologiques. 

• Montage vidéo  


