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     Grenoble, France                                                    Juillet 2021 à décembre 2021 
          • Création de bases de données et étude du marché espagnol du  
             e-commerce et de la logistique 
          • Identification des éventuels partenaires pour une collaboration ainsi  
             que pour le rachat de leurs service logistique  
          • Négociations avec les partenaires espagnols pour le développement        
             de la filiale transport de SPARTOO : Toopost  
       
    
     Paris, France                                                                     Février 2017 à juin 2019 
          • Négociation, traduction et enregistrement des commandes  
          • Observation et contrôle des commandes jusqu’à la livraison    
          • Administration et traitement du portefeuille fournisseurs  
          • Gestion réglementaire et logistique qui encadrent le processus d’achat 

EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLES  

 

FORMATION 

 

COMPÉTENCES 

 

     
    
     Guanajuato, Mexique                                                        Avril 2014 à août 2016 
          • Organisation et planification des expéditions de marchandises  
          • Administration de commandes et optimisation des relances clients 
          • Vérification des documents liée à l’exportation (B/L, CMR, Incoterms) 
          • Gestion et suivi des tâches administratives (emails, documents, appels)  
 
 

 

Luis Felipe ALMANZA TORRES 

 

     Université Le Havre Normandie                                          2019 – 2021, France 
     Master Management et Commerce International échanges Amérique Latine                
 

     Université Las Palmas de Gran Canaria (ERASMUS)    2021, Espagne 
     Master Management et Administration des Entreprises                           
 

     Sorbonne Université                      2017 – 2019, France 
     Diplôme Français Langue Étrangère 

     Université de Guanajuato             2009 – 2013, Mexique 
     Licence Management des Entreprises et Commerce International          
 

• Multilingue • Adaptabilité 

• Esprit d’équipe • Autonomie 

Acheteur Approvisionneur 

 
 

LANGUES 
 

191 Avenue de Grammont  
37000, Tours 

luis_almanza@icloud.com 

07 67 04 32 02 

CONTACT 
 

• ESPAGNOL 
        Langue Maternelle 

 

5 ans en tant que capitaine 
d’une équipe de football, 
poste : défenseur central. 

INTÉRÊTS 
 

• FRANÇAIS  
        C1 

 
• ANGLAIS   
        B2 

 
• PORTUGAIS    
        B1 

 

Pratique de la Motocross 
depuis l’âge de 15 ans. 
Compétitions régionales. 

     SPARTOO - Assistant Commercial (Stage de fin d’études) 

     Ocho Tequila - Assistant Achats 

     Mitsui Kinzoku ACT - Assistant Commercial Export 

Candidature au poste de : 

 

     GS27 – Responsable Export 
      
         
     Tours, France                                                                      Mai 2022 à Juillet 2022 
          • Commercialisation et promotion de la gamme de produits à l’étranger    
          • Développement de la marque à l’international avec la politique interne 
          • Négociation et prospection commercial sur la zone Europe, DOMTOM,   
             Moyen Orient, Maghreb et Afrique  
          • Participation aux manifestations commerciales B2B, B2C  

 

• SAGE Gestion Commerciale 


