
I.U.T. Saint-Malo (2014-2015) 
Commercialisation en B to B en alternance
Achat, Négociation, Techniques de vente, Anglais professionnel

Anglais

Espagnol
Japonais

Kevin TASSERY

Diplômes et formations

Expériences professionnelles

1 Rue des granges, 35540 Miniac-Morvan
07.49.46.78.33
tasserykevin@gmail.com
Permis B et A2 avec véhicule personnel

I.S.N.A.B. Bordeaux (2012-2014)
BTSA, Technico-Commercial en vins et spiritueux
Connaissances du secteur viticole, Œnologie, Prospection,
Marketing

IAE de Caen (2019-2020)
Master 1 Management d’entreprise 
Gestion d’entreprise, Droit Européen Audit, Stratégie d’entreprise,
Management international

2021 : Formation HACCP

2021 : Formation
manager en temps de

crise

2020 : Formation
manager, gestion du

temps

Voyages (11 pays)
Sports individuels et
collectifs
Informatique
L'économie
Lire

Pack Office
Adobe
Kelio

Plan de recrutement
Recrutement en autonomie 
Gestion des plannings
Formateur
Gestion totale d’une équipe et fournisseurs
Planification et suivi de la productivité

Responsable magasins et 
d'un point de restauration rapide,
Domaine des Ormes (2020-2022)

Gestion des stocks
Prise de commandes
Management d’équipe opérationnelle
Implantation totale du magasin
Benchmarking 

Responsable adjoint du magasin alimentaire 
Domaine des Ormes (2018-2020)



Kevin    TASSERY 

1 Rue des granges, 35 540 Miniac-Morvan  
07.49.46.78.33 
tasserykevin@gmail.com 

Candidature 

Madame, Monsieur, 

 J’ai le plaisir de vous adresser ma candidature pour le poste de Superviseur de production à Sorigny. J’ai 
lu avec intérêt votre annonce et vous assurer que je peux apporter un travail assidu concernant ce poste avec 
beaucoup de volonté. Doté d’une grande motivation, j’ai acquis beaucoup de connaissances sur le domaine du 
commerce, de la stratégie d’entreprise et du management avec mon BTSA technico-Commercial en vins et 
spiritueux et mon Master 1 ainsi que mes expériences professionnelles. De plus, j’ai appris à gérer une structure 
et une unité commerciale avec la comptabilité, la bonne gestion de marchandise et les droits liés aux différents 
secteurs d’activités. Issu de l’univers du commerce depuis le début de mes études, j’ai continué mes expériences 
professionnelles dans ce domaine où j’aime mettre en œuvre mes connaissances et évoluer en faisant preuve de 
mes compétences.  

Actuellement manager de trois points de ventes dans un centre touristique cinq étoiles internationales 
dont un magasin alimentaire, une boutique et un point de restauration rapide. Mes aptitudes en tant que 
gestionnaire d’une structure et mon management m’ont permis d’évoluer sur la partie humaine comme en 
prestation de services. Ayant la responsabilité d’une équipe de vingt personnes, d’âges et d’horizons différentes 
regroupant cinq postes.  Mon but est de les fédérer l’équipe pour créer une cohésion et une ambiance de travail 
agréable tout en atteignant les objectifs.  

Le service dont je suis responsable assure un chiffre d’affaires d’un million cent mille euros annuels. 
Pour garantir ce chiffre, j’organise des plans de commandes sur l’année en anticipant et prenant compte tout 
évènements calendaires afin d’organiser les flux de marchandises et humains. Chaque mois, j’anime une réunion 
de pilotage pour exprimer à mes supérieurs l’analyse des chiffres et ce que je prévois pour les semaines à venir 
afin de contrôler au mieux la rentabilité, la productivité et l’organisation du service. Je peux affirmer que depuis 
plusieurs mois, je réalise un chiffre d’affaires mensuel à +21% sur les prévisions et une productivité plus haute 
également. C’est pour cela que je mets un point d’honneur sur l’amélioration continue du service afin d’être 
efficient et optimiser chaque poste à l’aide d’outil tel que le respect du PDCA.  

Intégrer votre entreprise, me permettra d’évoluer et de perfectionner mon professionnalisme dans une 
société ayant des valeurs me correspondant. Je fais preuve d’une grande adaptabilité au quotidien en analysant 
et mettant en place des plans d’actions pour le bon fonctionnement de mon travail. Le domaine de la négocia 

Je serai très reconnaissant d’intégrer une entreprise comme la vôtre afin de me perfectionner dans mon 
travail dans une société forte en expériences avec des valeurs qui me correspondent et qui sont très importantes 
pour moi. Je serai apte à garantir un management bienveillant en mettant en avant le coté humain. Etant 
membre du CSE, les réglementations de sécurité seront respectées comme le suivi des couts afin de rendre 
l’entreprise le plus rentable possible. Que ce soit ma capacité à être réactif, à être à l’écoute pour l’équipe et le 
suivi de la production, ce sont des sujets que je maitrise et je serai ravis d’appliquer cela parmi vous.  

Me faire confiance, c’est vous assurer un travail bien fait mais aussi d’une réflexion proactive dans le 
but de constamment rendre mon travail dynamique, de le faire évoluer et grandir. Je serai apte à vous apporter 
mes connaissances, mes expériences au sein de votre structure et d’évoluer à vos côtés. 

Pour raisons personnelles je recherche une vie Touraine, je suis donc prêt à me déplacer.  

Je me tiens à votre écoute pour de plus amples renseignements sur ma candidature.  
Je vous prie de croire, Madame, Monsieur, à l’expression de mes sentiments distingués. 

Kevin TASSERY 
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