S E R G E B E R N II E R
1110, Blanchard
Sherbrooke (Québec)
J1G 2Z9
Cellulaire :(819)578-0582 - Courriel : maria_serge@hotmail.com
	

	Acheteur Senior Opérationnel et Stratégique

	Expérience : 22 années



Compétences Clés


· 

· Maitrise des processus d’achats et d’approvisionnement.
· Gestion des fournisseurs
· Analyse des couts
· Négociation
· Pilotage de projet (développement, opérationnel et stratégique)
· Auditeur commercial Manufacturier
· Développent de nouveau fournisseur
· Bilingue
· Gestion des achats stratégiques

Outils et Connaissances Techniques

	Marché composantes de fonderie, (Développement des fournisseurs jusqu’à la production)

	ERP variés (AS400, MXP, Quasimodo, SAP, outils ‘’maison’’)

	Projet stratégique de réduction des coûts et maintiens de partenariat (Analyse Contractuel, Double source, Revue d’activité trimestrielle ‘QBR’) 

	Excel (tableaux croisés dynamiques, recherche en V, etc…), Powerpoint, Word


	Optimisation des flux et des stocks de marchandise (Allocation, Kanban, 3PL, JIT)

Auditeur Manufacturier
	Lean manufacturing, notions du Six Sigma.

	
	


Formations et Certifications

	[bookmark: _Hlk57969197]1995
	Introduction à l’informatique Windows (Centre de Formation collégiale Champlain)

	1997
	Formation en anglais avancé (Centre de formation collégiale Champlain)

	1998
	Formation sur Excel (Collège de l’Estrie)



Expériences professionnelles
KDC ONE                                  		    (2021 - Auj)

Acheteuse Senior

Contexte et objectifs

· Achat de matières premières pour la production dans un mode JIT.
· Analyse de contrat - 1 fournisseur à ce jour
· Projet Amélioration continue – Système de communication interne via Windev

Réalisations
· Amélioration système ERP(AS400) via Windev
· Instaure le programme VMI(JIT) avec 1 fournisseur à ce jour

Camso Co.(Michelin OHT)                                   	    (2011 - 2021)

Acheteur de projet/ Acheteur stratégique - Spécialiste Approvisionnement Mondial- Catégorie Métal

Contexte et objectifs

· [bookmark: _Hlk48997318]Développer une Spécialité en composantes de fonderie et d’usinage pour un portefeuille d’une valeur de 40M$. 
· Maintenir les réductions de cout sur le marché Mondiale par l’entremise de nouveau soumissionnaire
· Crée et supporter les stratégies pour toute commodités par l’entremise d’analyse des coûts d’acquisition.
· Donner les meilleurs coûts au chargé de projet pour fin de soumission clients relier au Nomenclatures en développement jusqu’à la production.
· Transférer l’octroi des fournisseurs au cout négocier et approuvé aux usines concernées à la production final.
· Supporter le département des achats des usines de fabrication aux États-Unis, Canada, Sri Lanka et en Italie.
· Supporter le département d’ingénierie pour tout produit et/ou nouveau projets (Plateforme)
· Développer et Auditer des fournisseurs au niveau commercial, technique et qualité
· Création d’outil de gestion au niveau du département des achats Global.
· [bookmark: _Hlk48997920]Maintenir les ententes(contrats) actuels au meilleur coût sur le marché en gardant un contact régulier avec les fournisseurs.

Réalisations
· Implantation de Nouvelle plateforme pour système de Chenille John Deere aux meilleurs couts du marché.
· Développer plusieurs nouveaux fournisseurs pour réduction de couts et maintiens des stocks.

Niedner Inc.                                		    (2008 - 2011)

Acheteur Principal – Gestionnaire toute catégories

Contexte et objectifs

· Assumer la responsabilité de l'achat des fils de polyester, des résines TPU, des raccords, et autres dérivés pour un budget d’environ 5 M$ annuellement
· Travailler avec les ingénieurs de produits et le groupe de recherche et développement.
· Implantation de supermarché avec les matières premières principale Min/Max interne et externes (Fils, résine et raccord) pour éviter toutes ruptures d’inventaires.
· Négocier à la baisse le coût des matières premières.

Réalisations
· Instauration double source fournisseur Fil de Polyester au meilleur cout du marché
· Maintiens d’inventaire stable (MIN/MAX) d’un fournisseur unique

Multina Inc.              		    (2007 - 2008)

Acheteur

Contexte et objectifs

· Assumer la responsabilité de l'achat des bases de Plastiques, de quincailleries, du fil à coudre, néoprènes et autres dérivés pour un budget d’environ 4 M$ annuellement.
· Négocier à la baisse le coût des matières premières.

Réalisations
· Implanter un système d’utilisations de contenant retournable avec les fabricants de base de plastiques KANBAN, économie annuelle de plus de $200K
· Maintiens d’inventaire stable (MIN/MAX) a 10 tours d’inventaire exiger pas l’entreprise.

Solectron              		    (2003 - 2007)

Acheteuse

Contexte et objectifs

· Assumer la responsabilité de l'achat des connecteurs, du plastique et des métaux pour un budget d’environ 7 M$
· Négocie l’achat de matières premières

Réalisations
· Instaure le programme VMI au niveau de la quincaillerie, ce qui a diminué les coûts des matières premières en magasin et accéléré le traitement des tours d’inventaire.
· Installer le système KANBAN, ce qui a entraîné des réductions de coût au niveau de l’emballage et de l’inventaire (système min – max).

TPI Plastics              		    (2002 - 2003)

Acheteur Principale

Contexte et objectifs

· Assumer la responsabilité de l'achat de la résine de plastique et boîtes de carton pour un budget d’environ 1 M$ annuellement. Effectuer les achats de matières non-inventaires (maintenance et outils). 

C-MAC Interconnect              		    (1999 - 2003)

Acheteur

Contexte et objectifs
· Assumer la responsabilité de l’achat des connecteurs, plastique, de la quincaillerie et de l'emballage pour 14 M$ annuellement.  Analyser les ECN des clients et les instaurer selon les demandes des clients.  
· Participer à l’implantation des documents et procédures d’achats pour les adapter à un environnement ISO

Référence sur demande
