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VIAU-7098721B3

37 ANS

COMPETENCES

Gestion de produits et
achats : Expertise en
gestion de gammes,
négociation
fournisseurs, achats et
approvisionnements.

Management et gestion
d’équipe : Encadrement
d’équipe, gestion de
I'organisation d’un
rayon, management de
projet.

Outils informatiques :
Maitrise des logiciels de
gestion commerciale et
des outils bureautiques
(Excel, ERP).

Compétences
techniques :
Connaissances
approfondies des
secteurs du batiment,
jardinage et

aménagement extérieur.

JULIEN VIAU

EXPERIENCES
Aout 2023 a aujourd’hui : Au forum du batiment / Sobrico.com

Acheteur / Chef produit outillage électroportatif et jardin :

o Assurer une veille continue sur les produits, les marchés et les évolutions techniques.
o Elaborer des projets d’évolution de gammes.

e Participer activement au plan de communication et de promotion des produits.

o Gérer I’évolution des gammes et la résolution des problémes produits.

o Mener des négociations avec les fournisseurs pour les contrats.

o Gérer les achats et I’approvisionnement des produits.

o Développer les marques propres de l'entreprise.

Mars 2022 a juillet 2023 : Au forum du batiment / Sobrico.com

Acheteur / Chef produit jardin :

o Assurer la veille produits/marchés et une veille technique pour anticiper les tendances.
o Elaborer des projets d’évolution des gammes en fonction des besoins du marché.

e Participer a I’¢laboration des plans de communication et de promotion.

o Gérer I’évolution des gammes et résoudre les problemes produits.

o Négocier des contrats avec les fournisseurs.

o Assurer I’achat et I’approvisionnement des produits.

Décembre 2020 — Mars 2022 : Berner France

Commercial itinérant secteur 37 :

o Vente de produits adaptés aux besoins des clients.
o Gestion et développement d’un portefeuille client diversifié.

Juin 2015 — Décembre 2020 : Leroy Merlin Tours

Responsable projet rayon jardin :

o Organisation et gestion d’un point de vente de 1200 m?, incluant I’implantation et ’exploitation.
o Négociation commerciale avec plus de 30 fournisseurs.

o Gestion d’une équipe de 3 personnes.

o Suivi des objectifs commerciaux avec un focus sur le chiffre d'affaires.

e Mise en place de stratégies pour concrétiser les ventes et développer le chiffre d'affaires.
Janvier 2015 - Juin 2015 : Leroy merlin Tours

Conseiller de vente :

e Accueil et conseil auprées des clients, vente des produits et services.
o Gestion des stocks et réapprovisionnement des rayons.

Septembre 2008 — Décembre 2014 : Leroy Merlin Tours
Logistique :

o Gestion des flux de produits, réception et stockage.
o Organisation de I’approvisionnement et de la distribution des marchandises.

Décembre 2005 — Septembre 2008 : TNT Tours

Coordinateur d’exploitation international

o Coordination des opérations logistiques internationales.
o Gestion des relations avec les transporteurs et les clients.



